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1 Etica în relațiile de afaceri. 

2 Responsabilitatea socială – studiu de caz 

3 Etica in afaceri: coduri de conduita ale companiilor 

4 Dezvoltarea economica sustenabila: Tendințe si provocări. 

5 Etica afacerilor – condiție a dezvoltării întreprinderii. Studiu de caz. 

6 Implementarea unui cod de etică la S.C. ... 

7 Studiu comparativ cros-cultural privind percepția CSR în diferite medii culturale. 

8 CSR – task-force guvernamental în cuantificarea indicelui de impact CSR asupra profitului. 

9 Impactul cultural si de gen in elucidarea dilemelor etice in activitatea comerciala 

internațională. 

10 Responsabilitatea socială în cadrul sistemului antreprenorial. 

11 Etica și responsabilitatea socială a întreprinzătorilor 

12 Procesele relevante ale desfășurării negocierii. 

13 Utilizarea tehnicilor de vânzare în negocierea comercialã. 

14 Forme, procese şi tehnici de comunicare în negociere. 

15 Comportamentul și relația interpersonală în procesul de negociere. 

16 Negocierea - intrument de optimizare a afacerilor. 

17 Strategii de negociere internațională 

18 Impactul diferențelor culturale asupra afacerilor internaționale. 

19 Strategii şi tehnici de negociere pe plan mondial - studiu de caz. 

20 Negocierea comercială internațională: pregătirea negocierii; inițierea tratativelor. 

 

NOTĂ: Denumirile temelor de mai sus sunt orientative. În raport cu opţiunea studentului, acestea 

vor putea fi reformulate cu acordul cadrului didactic îndrumător, în funcție de specificul 

programului de studii la care este înmatriculat studentul și domeniul propriu de competență 

al coordonatorului. 
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1 Ethics in business relations 

2 Social responsibility – case study 

3 Business ethics: codes of conduct for companies 

4 Sustainable economic development:Trends and challenges 

5 Business ethics – a requirement for the development of the enterprise. Case study 

6 Implementing a code of ethics at plc. ... 

7 Cross-cultural comparative study on CSR perception in different cultural environments 

8 CSR – government task-force in quantifying the CSR impact index on profit 

9 The cultural and gender impact in clarifying ethical dilemmas in the international commercial 

activity  

10 Social responsibility within the entrepreneurial system 

11 Ethics and social responsibility of entrepreneurs 

12 Relevant processes for conducting negotiations 

13 Use of sales techniques in commercial negotiation 

14 Forms, processes and techniques of communication in negotiation 

15 Behaviour and interpersonal relationship in the negotiation process 

16 Negotiation – a business optimization tool 

17 International negotiation strategies  

18 The impact of cultural differences on international affairs  

19 Global negotiation strategies and techniques – case study 

20 International trade negotiation: preparation for negotiation; initiation of negotiations  

 

NOTE: The topics mentioned above are indicative. Depending on the student's option, the topics 

can be reformulated with the coordinator’s consent, based on the specifics of the study 

program in which the student is enrolled and the coordinator’s own area of competence. 

 

 


